STURING & PRODUCTIVITEIT

Dashboards & zoeken

Uw onderneming in één oogopslag, en alles binnen
zoekbereik.

Hallo, dit is uw week

€ 86.400 €96.250 €21.400 29%

+14% 3 achterstallig doel 28%

Getekende omzet per maand (k€)

3 aandachtspunten

2 offertes zonder antwoord

1 marge onder doelstelling

CompanyMesh

DOOR devlooper ops.dashboard



IN HET KORT

Uw onderneming in €én oogopslag, en
alles binnen zoekbereik.

Goede beslissingen nemen vraagt de juiste cijfers voor ogen. De module

Dashboards toont elk profiel de indicatoren en snelkoppelingen die voor hem
relevant zijn, en een globale zoekfunctie vindt meteen elke klant, offerte,

bestelling of factuur terug.

Onderbouwde beslissingen

Kernindicatoren die altijd up-to-date zijn.

Tiidwinst

Globaal zoeken en snelkoppelingen.

In deze module

1 Configureerbare kaarten
2 Kernindicatoren

3 Qverzicht per verkoper

CompanyMesh — door Devlooper

(
Een startscherm per profiel
ledereen ziet wat telt voor zijn werk.
\
(

Teams op éénliin

Gedeelde doelstellingen en resultaten.

4  Globaal zoeken

5 Meldingen en notificaties



FUNCTIES

Configureerbare
COMPANYMESH - START - VERKOOP
kaarten
Mijn kaarten Aanpassen
D Mijn offertes R Afspraak P Pipeline UW daShboardl op UW manier'
Het dashboard bestaat uit kaarten:

indicatoren, lijsten, grafieken,

N Nieuwe offerte F Leveranciersproforma's T
Snelkoppeling 2ontvangen

snelkoppelingen. Elke gebruiker zet ze in

e zijn eigen volgorde, en beheerders
bepalen de kaarten per rol.
Wat het mogelijk maakt
e Kaarten per rol @ Snelkoppelingen naar veelgebruikte acties
@ Herschikken met slepen en neerzetten e Vakspecifieke kaarten (bv. openstaande

proforma's van leveranciers)

2 Kernindicatoren

COMPANYMESH - INDICATOREN

De cijfers die tellen, altijd actueel. Verkoop - 3e kwartaal

Omzet, pipeline, ontvangsten, marges, 64 38% € 7420
doorlooptijden: de indicatoren worden
continu berekend op basis van de Ondertekeningsgraad perweek (%)

gegevens in de tool, met vergelijking met \/\/\——o

vorige periodes.

Wat het mogelijk maakt
e Indicatoren berekend in realtime e Doelstellingen en afwijkingen
e Periodes vergelijken ® Details in één klik
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COMPANYMESH - VERKOOPTEAM
Prestaties - 3e kwartaal
VERKOPER

OFFERTES HANDTEKENING MARGE

Julie M. 28 42% 3%

MarcD. 24 35% 27%

SophieL. 12 33% 30%
Wat het mogelijk maakt

@ Individuele resultaten

e® Rangschikkingen en vergelijkingen

4  Globaal zoeken
Typen, vinden.

Eén zoekbalk doorzoekt klanten,
contactpersonen, producten, offertes,
bestellingen en facturen. De resultaten
worden gegroepeerd en leiden
rechtstreeks naar de fiche.

Wat het mogelijk maakt
® Zoeken over alle modules heen

® Resultaten gegroepeerd per type
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ACHTERSTALLIGE OPVOLGINGEN

3 Overzicht per verkoper

leders prestaties, zonder
spreadsheet.

Elke verkoper volgt zijn eigen resultaten
op, en de directie vergelijkt de
portefeuilles: verstuurde offertes,
ondertekeningsgraad, marges,
achterstallige opvolgingen.

@ Achterstallige opvolgingen

® Marges per verkoper

COMPANYMESH - ZOEKEN '‘PELCERANE’

12resultaten

PD

Groupe Pelcérane
Kiant - Gembloux

Pierre Pelcérane
Contact - zaakvoerder

D-2026-219
Offerte - €8.400

C-3316
Besteling - levering 24/09

F-2026-098

Factuur - betaald

Kiant

Contact

Offertes

Besteling

Factuur

® Bestand tegen tikfouten

® Sneltoets



COMPANYMESH - MELDINGEN
Te behandelen

Factuur F-2026-099 achterstallig

Comptoir Nerquais - 12 dagen

Offerte zonder antwoord
Groupe Pelcérane - 4 dagen

Lage voorraad
Mozaiek Onda - 4m?

Achterstallige taak

Eindfoto - Showroom

Wat het mogelijk maakt
e Meldingen per profiel

e Notificaties in de tool en per e-mail
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6 meldingen

Boekhouding

Verkoper

Aankopen

Atelier

Meldingen en
notificaties

Wat uw aandacht vraagt.

Achterstallige facturen, onbeantwoorde
offertes, lage voorraden, taken met
vertraging: de meldingen komen bij het
juiste profiel terecht, in de tool of per e-
mail.

@ Voorkeuren per gebruiker

e Historiek van meldingen



OP MAAT

Afgestemd op uw vak

Indicatoren voor de directie, kaarten voor de verkoper, de wachtrij van de
boekhouding, meldingen voor het atelier: we stellen de dashboards
samen met uw cijfers en uw prioriteiten, daarna kan iedereen het zijne
herschikken.

Deze module komt nooit alleen

Wij installeren hem, stemmen hem af op uw regels en leiden uw teams op. En past een
deel van uw vak in geen enkel hokje? Dan bouwen we het.

01 02 03
Een workshop per De ontbrekende Bijsturing fiidens het
profiel module gebruik

Minstens een uur met elk
betrokken vak, om de
schermen op de dagelijkse
praktijk af te stemmen.

Een behoefte die niemand
dekt, wordt een echte
module: voor u ontworpen
en net zo onderhouden.

Een veld erbij, een stap
minder, een automatisme:
de tool wordt bijgesteld
terwijl u hem gebruikt.



CONNECTOREN

Beschikbare integraties

Compatibel met de tools die u al gebruikt:

Gegevens Alle CompanyMesh-modules Excel / CSV API

Analyse Google Looker Studio Power BI Metabase

Niet-exhaustieve lijst: andere tools kunnen volgens uw behoeften gekoppeld worden.

Werkt samen met

crm.pipeline Pipeline & verkoopkansen erp.billing Facturatie erp.banking Bank & afstemming

ops.analytics Soevereine webanalytics crm.pricing Prijszetting & marges

companymesh.eu
simon@devlooper.io
+32 490 46 8117

Laten we praten over uw toekomstige tool

Demonstratie op maat, op afspraak.
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